





Conheca a historia do executivo que
inovou o0 mercado de eventos e
hotéis de luxo no Brasil.

Fabricio Granito, um renomado profissional do mercado de
eventos e hotelaria de luxo no Brasil, tem uma carreira de 17
anos marcada por inovagao e realizagdes notaveis. Sua
trajetéria comecou em 1998, em Teresdpolis, adquirindo
experiéncia no mercado de luxo e, em 2002, assumiu um papel
importante na Roteiro de Charme. Em 2005, fundou o Grupo
HEL, que apds 15 anos se consolidou como um dos maiores
grupos de eventos do pais, destacando-se pela inovagao e
atendimento excepcional no mercado de lazer e eventos
corporativos. Em resposta a crise da Covid-19 em 2020, o
Grupo HEL criou o Centro de Convengdes On-line, uma
plataforma que oferece diversas fungdes e experiéncias para
eventos virtuais, demonstrando resiliéncia e capacidade de
reinvengao diante dos desafios. Granito enfatiza a importancia
de colocar ideias em pratica e enfrentar desafios para o
crescimento do negdcio.




/ . Consultoria:

)

SUA ESTRATEGIA DE NEGOCIO

Repensamos estratégias, desenvolvemos empresas
e pessoas.

Inovamos experiéncias e otimizamos resultados.

Exceléncia de servicos

Vendas

Desenvolvimento de lideres
Estratégia e aceleracdo de negdcios

Revenue e Manegement e Distribuicao

Motivacdo e Team Building
Marketing

Luxo

Coaching e Mentoring
Abertura de hotéis
Curadoria de eventos
Aceleragdo de negdcios.




%. Palestras:

Palestras relevantes no mercado
> de'Turismo e Hotelaria.

A Vitrine Digital do seu Hotel

estudo realizado pela Mindminers apontou que 91% dos entrevistados
5 em sua pesquisa compram por meio de canais digitais. Dentro do estudo,
ainda foi relatado que 44% fizeram entre duas e cinco compras on-line nos
ultimos 12 meses e 22% fizeram de seis a dez compras.



Palestra:

Tudo/Comeca no
Atendimento!

Qualquer negdcio e principalmente a Hotelaria,
pretisam entender que o relacionamento é a

Unica moeda de troca nos negdcios. Aquela
frase de “transformar passantes em entrantes,
entrantes em compradores e fidelizar”, tdao
famosa no varejo, sé pode ser concluida com

' atendimento e relacionamento com o cliente.
' \ Mas, todos os dias, muitas empresas se

esquecem disso — e sé lembram do
relacionamento depois da venda mas, devemo

considerar o relacionamento c
partida, desde a prospeccad

5" L
interacdo digital com agilida



Palestra:

@ O Brasil como destino de luxo

A Pandemia fez brasileiro olhar o Brasil como destino de luxo, embora o
mundo ainda viva restri¢des de viagens diante da pandemia, a Brazilian Luxury -
Travel Association (BLTA) afirmou que o Brasil pode ter ganhado algo com toda
o cenadrio negativo causado pelo virus. De acordo com a associagao, a
pandemia fez com que o brasileiro, impedido de viajar para o Exterior,
reconhecesse no préprio Pais um novo destino para suas viagens.



Palestra:

@ Hotéis de luxo, como melhorar suas vendas

,5' Como a Presenca Exceléncia no Tendéncias no

Digital Atendimento mercado de Luxo
Brasil
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//. Mercado de eventos: como se tornar compet

> ® Agilidade nas Mudancas e trajetdrias diante as mudancas
O relacionamento como moeda de troca nos negécios.
Como envolver a rede de fornecedores e parceiros

ESG Environmental, Social & Governance, trabalhando a
i< @® conscientizagdo dos participantes para compreensdo dos riscos
Ambiental, Social, Governanga.



Acesse meu escritorio
e conversamos
-line!

EL

Proporcionando uma experiéncia
completa, desde a criagcao do
espago e seu avatar, agora
podemos romper barreiras e trazer
comodidade com uma atmosfera
gue € nossa cara.

EALS DE
REUNIAO

MAHKETING

CENTRODE
COMENCOES —'

AUCATORKY
' EVENTS
LAZER 7 SOCIAL
£ALA DE REUNLAD. FINAMCEIRD
COMERECIAL —‘ RECURSUS BUMANOE =,
VENDAS _ ADMINIETRACAD INFD
MARKETING DIRETOR1L
FROJETD E CRIAGAD - SALADE RELMIAD

ECOSSISTEMA



https://app.gather.town/app/SW0NmRqfQEWb3SB4/grupohel

’ Organizacao de eventos para
networking de grandes executivos
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